ZADANIA DO WYKONANIA PO SESJI 2

1. Sposréd materiatow do sesji 2 doktadniej przyjrzyj sie zatagczonym check-listom
zawierajgcym szczegotowe elementy kazdej z metod sprzedazy.

S3g one podane do przygotowania w kolejnosci.

Do wybranego pierwszego mostu i metody sprzedazy zaznacz dla siebie kolorami:
- cojuz posiadasz
- co masz do stworzenia

2. Jesli to konieczne, obejrzyj raz jeszcze czes¢ z 2 sesji, w ktorej omawiamy
dokladnie 3 mapy sprzedazy i to, jaki element prowadzi do kolejnego.

3. W Facebook Ads Library (znajdziesz jg w Google) znajdz przyklady dla wybranej
przez siebie metody sprzedazy - zwlaszcza, jesli brakuje Ci inspiracji.

W tym celu w wyszukiwarke Fb Ads Library wpisz pojedynczo frazy:
- zapisz sie na webinar
- pobierz bezptatnie
- dotagcz do wyzwania
- Kkup teraz

Dla innego jezyka i kraju (jesli dziatasz poza rynkiem Polskim), wpisz te frazy w innym
jezyku.

Szukaj reklam

Ustaw lokalizacje i wybierz kategorie reklam, aby rozpocza¢ wyszukiwanie. Zobacz wskazéwki dotyczace wyszukiwania

Polska » B Wszystkie reklamy w Q,  zapisz sig na webinar X

Q 'zapisz sig na webinar”

. . . Wyszukaj dokfadnie te fraze
M Zapisane wyszukiwania

4. Jesli juz masz gotowos¢ i Swiadomosé, jaki most budujesz, zbieraj w docs. tresci
do stron i maili.

Zwtaszcza:

strony zapisu

strony podziekowania

strony z ofertg (jesli posiadasz juz jaki$ tekst oferty dla mostu, ktéry wybierasz)
pomystu na webinar i jego tresci (jesli to bedzie Twoja metoda)

probki/ wyzwania i ich tresc






